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» WEITEN INDUSTRIE-SERVICE

Fine »echte kleine Kampfgemeinschaft«
und der Ritterschlag aus Aachen

Sehen fur are Weiten Inaustrie
Service GmbH & Co. KG al:
Spezialist fiir die Entwicklung und
Produktion von Schutzbelif-
fungssystemen ein grolies
Patenzial in den kommernden

lahren: Firmengrunder und

Geschdftsfuhrer Harald Weiter
(i) und Vertriebslelter Lothar
Pahlfng beim bauMAGAZIN
Redaktionsgesprach im SAM

Verlag in Kempten.

Von Michas! Wulf

Y fenn Harald Weiten tiber
YV sein Unternehmen, seine
Mitarbeiter und die Entwicklung

der vergangenen |ahre spricht,

Start-up-Unternehmen gibt es in der [T-Branche wie Sand am Meer. Im Baumaschinenbereich hingegen ist es eher dann macht er das sehr enthusi-
selten der Fall, dass eln neu gegriindetes Unternehmen mit der wirtschaftlichen Umsetzung seiner dee erfolgreich astisch, »WIr sind wirklich eine
ist. Zu den positiven Beispielen gehirt die Weiten Industrie-Service GmbH & Co. KG. Deren Kernkompetenz ist es, echte  kleine Kampfgemein-

speziell konfigurierte Atem|uftfiltergerate fiir Maschinenbediener in Steuerstanden und Fahrerkabinen zu entwi schaft«, sagterzum Beispiel und

ckeln und zu produzieren, um den sicheren Betrieb einer Maschine in kontaminierten Bereichen zu gewdhrleisten benutzt bewusst den Jargon aus
Ferner bietet das 2007 von Harald Weiten gegriindete Unternehmen die Nachriistung von Klimaanlagen sowie den
Einbau von RuBpartikelfiltern an. Vor allem mit dem Schutzbeliiftungssystem f-air-tec ALF 35 hat das Unternehmen

seine Innovationsfahigkeit unter Bewels gestellt, ist dieses doch »das derzeit einzige Gerate in dieser Kanfiguration

seiner Zeit bei der Bundeswehr.
Dieser shesondere Spirit« ist es,
hetont der 47-Jahrige, der den
Erfolg ausmache und der mit-

auf dem Markte so Harald Welten und sein Vertriebsleiter Lothar Pdhling beim bauMAGAZIN-Redaktionsgesprach geholfen habe, dass das junge
im SBM Verlag In Kempten Eine weiterentwickelte Version des Systems stellt Weiten Industrie-Service auf der Unternehmen auch die Wirt-
NordBau im September vor, die Markteinfiihrung soll dann auf der Bauma im kommenden Frihjahr erfolgen schaftskrise 2008/09 iiberste-

Lésungen bis 1500 L/min und
480 bar, um die Hydraulik zu prifen

HPM6000

Hydf:::lk-ﬂﬂbﬂfom An der Palmweide 55

WEBSTER MESSTECHNIK

44227 Dortmund
Deutschiand
Tel: +49 (01 231-9758-141
Fax. +49 (0] 231-9758-T10
Email: vertrieb@wenstermesstechnik de

Wir sind Hersteller von Hydraulikpriifoerdten
und Komponenten fiir Baumaschinen,

Fiir weitere Informationen: www.webstermesstechnik.de Industrie und Landmaschinen.



hen konnte. »Das war liir uns ei-
ne wirklich schwierige Zeit,
sagt Weiten, »aber seit 2010
lauft's richtig gut Fir uns.« So
stieg der Umsatz von rund
450000 Euro im »supergenialen
Jahr 2011« auf etwa 650000
Euro, undauch in 2012 setzt sich
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www.schachtabdeckung.biz

die Erfolgsgeschichte fort. »Al-
lein im Januar haben wir schon
die ersten 100000 Euro ge-
macht«, sagt Lothar Pdhling,
»und seitdem hat sich an der
Nachfrage so gut wie nichts ge-
indert.« Weshalb beide es als
realistisch ansehen, in diesem
Jahr erstmals
Grenze zu uberschreiten, denn
sie sind {iberzeugt: »Fiir unsere
Produkte gibt es noch jede Man-

die Millionen-

ge Potenzial «

nInstallieren allein reicht nicht«

Der Kfz-Meister und studierte
Verfahrens- und Umwelttechni-
ker Harald Weiten entschied sich
2007 zur Grindung seines eige-
nen Unternehmens, nachdem er
zuvor bei einem Wetthewerber
In leitender Position tatig gewe-
sen war. Seine ldee dabei: Eine
elektronische Steuerung fiir
Schutzbeliiftungen zu  entwi-
ckeln, mit der diese einfach, ef-

100

fektiv und permanent iiherpriift
werden kénnen. »Denn es refcht
nicht aus, aufgrund einer Gefahr-
dungsbeurteilung eine Schutzbe-
liftung zu installieren, die dann
jedoch nichtordnungsgemaf? ge-
nutzt oder gewartet wird.«

Steuerung stetig weiterentwickelt
Diese Steuerung hat die zu-
nachst in Wallenhorst bei Os-
nabriick und seit 2009 im nie-
derrheinischen Korschenbrolch
ansissige Weiten Industrie-Ser-
vice GmbH & Co, KG stetig weiter-
entwickelt, sodass heute der Be-
dienerin Echtzeitalle relevanten
Daten tber ein Display ablesen
kann und diese auch dokumen-
tiert werden, Zudem liefert die
Steverung Vorabinformationen -
wie beispielsweise der Zustand
der Filter-Einheit ist und wann
diese gewechselt werden sollte -
,die vom Fahrer per Knopldruck
quittiert werden mtissen,

Der nachste Entwicklungs-
schritt besteht laut Harald Wei-
ten darin, dass diese Daten kiinf-
tig auch vom Unternehmer oder
Betriebsleiter im Biro ausgele-
sen werden konnen und somit
die exakte und lickenlose Doku-
mentation ermoglicht wird. Erst-
mals vorgestellt wird ein Proto-
typ dieser Steuerung auf der
Nordbau in Neuminster, die
Markteinfiihrung ist dann mit
der Prasentation auf der Bauma
in Miinchen im kommenden
Frithjahr geplant. Dabei wird es
auch welterhin so sein, dass das
Schutzbeltiftungssystem  f-air-
tec ALF 35 und dessen abge-
speckte Version ALF 25 herstel-
lerunabhangig in jede Maschine
eingebaut werden kénnen, Au-
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Berdem ist man derzeit in
Gespriichen mit einem grofien
Baumaschinenhandler in Sid-
deutschland, der eine Teleme-
trie-Plattform entwickelt, die of-
fen ist [tir alle Hersteller »Ge-
plant ist«, sagt Harald Weiten,
sunsere Systeme an diese neue

Plattform direkt anzudocken «

Zusammenarbeit mit Wissenschaft
Doch nicht allem hinsichtlich der
elektronischen Steuerung sehen
Harald Weiten und Lothar Poh-
ling das Unternehmen als »das
derzeit technologisch fihrende
in Deutschland an«, sondern
weil man auch bei der Filtration
Mafistabe setze. »Wir sind mit
unseren Produkten schlielich
im Bereich Arbeits-

tut fir Energie- und Umwelttech-
nik (IUTA) in Duisburg, eine der
grofsten vertahrenstechnischen
Entrichtungen in Deutschland,
bei der Harald Weiten mittler-
weile in den wissenschaftlichen
Beirat berufen wurde. Und dass
die renommierte RWTH Aachen
sein Unternehmen um Unter-
stiltzung filr ein Forschungspro-
jekt gebeten hat, ist fiir Harald
Weiten eine »einfach unglaubli-
che Geschichte und so etwas wie
ein Ritterschlage, Was den Fir-
mengrinder aber nicht davon
abhilt, »regelmaltsig auf Monta-
ge zu gehen, und wenn es brennt,
auch am Wochenende.« Denn
der Service habe oberste Priori-
tat, so Harald Weiten.

Bislang haben Harald Wei-
ten und seine sechs Mitarbeiter
rund 250 Schutzbeliiftungs-Ein-
heiten eingebaut, Harald Wei-
tens und Lothar Pohlings Ziel ist,
in zwei bis drei Jahren rund 250
Anlagen pro Jahr abzusetzen.
Deshalb soll kiinftig auch das Ex-
portgeschaft intensiviert wer-
den, Mit einem Antell von etwa
90 Prozent ist bislang Deutsch-
land der absolute Hauptmarkt
flir Weiten Industrie-Service.
»Nach der Schweiz und nach
Osterreich sind wir jetzt dabe,
auch in den Benelux-Landern

Fulé zu fassen.« Gro-

schutz titig«, sagt Ha-  wHaben die Filtration e Hoffnungen set-
rald Weiten, »und im Seqment zen sie dabei auf ein
deshalb muss man  Schytzbeliiftung aufeine  Pilotprojekt in Hol-

unserer Ansicht nach
immer den neuesten
Stand der Technik nutzen.« Aus
diesem Grund verbaut Weiten In-
dustrie-Service nicht nur Stan-
dard-Filter, »Wir konnen fiir je-
den spezifischen Einsatz einen
Filter konfigurieren, damit der
die bestmogliche Leistung brin-
gen kanng, so Harald Weiten, Da-
turch verldngere sich die Filter-
Standzeit auf bis zu 1 000 Stun-
den anstatt der ansonsten {ibli-
chen 400 bis 500 Stunden. »Da-
mit haben wir die Filtration im
Segment Schutzbeliftung aul ei-
ne neue Ebene gehievt.«

Dieses Know-how riithrt un-
ter anderem auch daher, dass Ha-
rald Weiten sich niemals ge-
scheut hat, mit wissenschaftli-
chen Institutionen zusammen-
zuarbeiten. So wie mit dem Insti-

neue Ebene gehievts

land. Aber auch in
Deutschland  gehen
sie von einem steigenden Bedarf
an  Schutzbeliiftungssystemen
aus. »Das Potenzial ist wesent-
lich groféer als die etwa 500 bis
600 Einheiten, die derzeit jahr-
lich in Deutschland eingebaut
werden.«

»Nur tiber meine Leiche«

Dass seiner Firma bei weiterem
Wachstum ein dhnliches Schick-
sal droht wie dufSerst erfolgrei-
chen Start-up-Unternehmen in
der IT-Branche, das ist Fir Ha-
rald Weiten undenkbar. »Ein Ver-
kauf geht nur iiber meine Lel-
che«, sagt der 47-|ahrige, der
sichschon heute auf den Premie-
ren-Aufritt aul der Bauma freut.
»Das wird fiir uns eine echt gro-
[Se Nummer.« »



